Garcia

¢ Tiene un seguro? Puede
pagar entre 40 y 95% menos

Inter, Direccion de Riesgos y Seguros, la consultora que dirige José Antonio
Garcia Jaureguialzco, tiene una especialidad particular: estudia pélizas de
seguros para bajar el costo de sus clientes. Slo hay dos empresas en la Ar-
gentina que lo hacen (la otra, en Buenos Aires). ; El resultado? “Bajamos los
costos entre 40 y 95%. Nos comprometemas por contrato a hacerlo”.
Ejemplos parecen sobrarle: “Acabo de terminar el andlisis de los seguros de
una compafiia que tenia 36 vehiculos y pagaba $ 350.000 por afio. Se los
bajamos a $ 70.000", cuenta Garcia Jaureguialzco.
¢Coémo lo hace? “Hay infinidad de medios técnicos, incluyendo algunos
sencillos. Los seguros de incendio de edificios, por ejemplo, suelen cubrir
: los cimientos ¢Cuéando ha
visto que se quemen los ci-
mientos?”, dice. Laempresa
nacid cuando Garcia Jaure-
guialzco era profesor de An-
tropologia de la UCC y un
amigo de Arcor le pidid que
estudiara los seguros de la
empresa. En la actualidad,
|| Intertiene 367 clientes, entre
- - los que se cuenta a la cara-
melera, la fabrica Astori y el mismisimo Domingo Cavallo. El especialista di-
ce que no rechaza ningUn trabajo. Un ejecutivo con un seguro de vida por
US$ 50.000 puede pedir un andlisis a cambio de un monto fijo”. Més info:
(03543) 446-672 0 jgarcia_jaureguialzco@yahoo.com.ar
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Perrotta lanzo tarjeta en el
NOA 'y latraera a Cérdoba

El ex gerente del Banco de Cérdoba desarrolld Unica
para una cadena de electrodomésticos

Daniel Perrotta, el ex gerente Ge-
neral del BPC que lanz6 Cordo-
besay le cambid la imagen insti-
tucional a la entidad provincial,
no alej6é su mirada de
Cordoba.

motos Maxi Hogar, con sucursa-
les en Santiago del Estero, Salta
y Tucuman”, sefiala. Pero inme-
diatamente agrega: “Préxima-
mente abrira sucursa-
les en Jujuy y

Asi lo re- Cérdoba y alli esta-
conoce remos también”. El
cuando trabajo del ejecuti-
cuenta en i VO y sU equipo
qué anda: © consistio en la ela-
“Lanzamos & boracion del plan
la tarjeta Uni- de negocios, la creacion de la

ca, que pertenece a la red de co-
mercios de electrodomésticos y

marcay el modelo de aprobacion
crediticia y de cobranzas, entre
otras cosas. “Nuestra con-
sultora -DP&A- es respon-
sable de la gestion opera-
tiva, comercial y la
administracion estratégi-
ca del proyecto”, ratifica.

GRUPAR, TAMBIEN SUMA PLASTICO

Tarjeta Grupar lanzé un plastico para fidelizar
clientes. Permite realizar compras en 12 pa-
gos sin interés y con descuentos que van

del 5 al 10%. El plastico puede utilizarse en
todas las empresas que forman Grupar: Pin-
tecord, Adidas Center, ShowSport, Mangian-
te, Feyro, Satumo Hogar, Construluz, Special
Gasy Zarate.
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